
将来の事業計画
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期　間 経営計画（概要）

令和5年9月1日
・経営理念（ビジョン）を定める

・事業を取り巻く環境を把握

・売上、利益目標を設定

・目標に対する課題を特定

・目標に対する行動計画を策定

・計画のための人員と資金計画 他

参加
無料

事
業
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定

※ 経営相談等から中小企業診断士の先生と一緒にＡ３用紙1枚の事業計画を策定します。
成長に向けた計画はもちろん、事業承継、事業再生、創業相談などなんでも構いません。
初めての方も 安心してご参加ください。

※ IT・DXの導入に関するご相談がある方は、事前に受講日程を相談ください。
お問合せ 行橋商工会議所 ℡0930-25-2121 （担当 木原・竹下）

講 師 増田 幸一氏 中小企業診断士 ・ 橋本 英二氏 中小企業診断士

受講申込書 （切り離さないで、このままＦＡＸください）

事業所名 お 名 前

ご 住 所 Ｔ Ｅ Ｌ

行橋商工会議所　ＦＡＸ 0930-25-3488

策

支
援
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模
事
業
者
支
援
推
進
事
業

令和6年1月30
①13：00～15：00
②15：00～17：00

～

受講希望日時
   （1回目）

 販路の開拓
どういう方向で事業を行っていくのか？

これからの行動計画はどうするのか？

目指すべき売上と利益の金額は？

IT化、DX化、事業承継、再生、創業等の計画は︖

事業計画を作成し、やりたいこと・やるべきことを明確に
することは「企業の成長」 に必須です。
また、補助金申請、金融借入、企業取引などでも事業
計画書は役立ちます。

業　種 月 日　　時間　①　・　②従業員数
(パート・アルバイトを除く）

日
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